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Forte concurrence
Vous avez des demandes de prix, vous êtes sur le point de
signer des contrats ou concrétiser des ventes, mais voilà
que vos prospects se tournent vers d'autres concurrents.

Manque de visibilité
Vos produits et services sont de qualité et vos clients
actuels sont convaincus par ce que vous proposez, mais
vous n'arrivez pas à toucher plus de personnes, car vous
n'êtes pas connu.

Image professionnelle
L'image que reflète votre entreprise à travers divers
supports de communication est à améliorer et cela est un
grand handicap pour votre développement.

Les problématiques auxquelles sont
confrontés beaucoup d'entrepreneurs
Constat : il y a diverses difficultés courantes auxquelles doivent faire
face beaucoup d'entrepreneurs pour sauver leur activité et
continuer d'exister dans ce monde qui se digitalise toujours plus.



Les solutions à apporter
Donnez à votre entreprise un nouveau souffle en lui apportant des

solutions concrètes pour assurer sa pérennité sur le long terme.

Soyez présent face à vos concurrents
Ne laissez plus de l'argent sur la table à vos concurrents et

faites en sorte d'être toujours face à eux pour répondre aux
besoins de vos clients.

Devenez plus visible sur le web
Plusieurs possibilités existent pour être visible sur le web,

certaines peuvent être redoutables comme nous allons le voir
dans cet E-Book.

Donnez une image professionnelle
Soignez particulièrement l'image que reflète votre entreprise

et comme vous devez le savoir : une image vaut mieux que
milles mots.



La solution 3 en 1 face à ces
problématiques majeures 
Il existe pourtant une solution qui peut s'avérer
extrêmement efficace, peu couteuse, qui n'est pas encore
explorée pour beaucoup d'entreprises et qui est pourtant
connue : la création d'un site internet pour votre activité.
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Un site internet peut avant tout
vous aider à augmenter votre
chiffre d'affaires
Objectif commun à toute entreprise : gagner de l'argent.
Découvrez ci-après une sélection de 9 raisons vous montrant
en quoi un site web peut vous aider à atteindre cet objectif.



1 - Être visible

Un avantage considérable
C'est un atout majeur que peut vous apporter un site internet : 
la visibilité.
Que cela soit pour vous placer face à votre concurrence, pour faire
parler de vous ou pour être trouvé facilement sur le web, avoir une
bonne visibilité est crucial.

Un calcul simple
Pas besoin de doctorat en mathématiques pour réaliser qu’une
bonne visibilité = potentiellement un meilleur chiffre d’affaires (et
inversement).



2 - Attirer des prospects et clients

Une vitrine
Un site internet peut être vu comme votre boutique qui donne
pignon sur rue.
En assurant une bonne visibilité sur le web, vous permettez à vos
prospects et clients potentiels de la trouver et d’y entrer.
Ensuite, vous pouvez envisager diverses actions marketing sur
votre site afin de convertir le plus de visiteurs en clients heureux.

Diverses possibilités

Vous pouvez également utiliser votre vitrine sur le web pour
renseigner, aider, conseiller vos visiteurs et ainsi avoir une relation
de proximité avec ceux qui sont intéressés par ce que vous
proposez.
Cela peut être à travers un formulaire, un live chat ou encore vos
coordonnées renseignées sur votre site, dont vos réseaux sociaux,
etc.



3 - Être présent 24h/24 et 7j/7

Présence permanente
L’un des avantages considérable d’internet est qu’il ne ferme
jamais, pas même les jours fériés.
Ainsi, votre site reste ouvert 24h/24 et 7j/7 pour tout internaute qui
souhaite s’y rendre.

Accueillez tout le monde
Que vous ayez des visiteurs noctambules ou très matinaux, vous
pouvez répondre présent (même si vous dormez).
Vous pouvez ainsi apporter la meilleure solution à leur besoin et
fournir l’information qu’ils sont venus chercher sur votre site.



4 - Donnez une allure professionnelle
à votre activité
Une habitude chez beaucoup

Un grand nombre de personnes lorsqu'ils se renseignent sur une
entreprise ou une société effectuent très souvent une recherche
sur internet.
Voici une petite liste non exhaustive des points qui sont souvent
regardés :
– L’entreprise ou la société en question a-t-elle au moins un site
internet ? 
(si pas de site, risque d’élimination dès ce stade.)
– Si site web, est-il professionnel, sérieux et inspire-t-il confiance ?
– Y a-t-il des mentions légales avec des coordonnées renseignées 
(nom, prénom, téléphone, mail, adresse, etc.)
Autant dire que si sur l’un des points abordés ci-dessus un ou
plusieurs d’entre eux ne sont pas satisfaisant, il est peu probable
que les visiteurs iront plus loin.

Une prise de conscience

Cela est valable pour un bon nombre de personnes qui à la
moindre faille détectée sur un site (même minime et sans réelle
importance), va créer un doute et les pousser à aller chez la
concurrence, c’est ce qu’on appelle le taux de rebond.
Les internautes ne font en général pas de cadeaux, il faut donc être
à la hauteur avec un site sérieux à l’allure très professionnelle.
Que dire alors d’une entreprise, société qui n’a purement et
simplement pas de site ?

https://www.service-public.fr/professionnels-entreprises/vosdroits/F31808


5 - Augmenter votre C.A.

Un atout majeur
Point central de cet E-book : c'est très certainement l'opportunité
de réaliser un meilleur chiffre d'affaires.
Investir sur un site internet peut être un levier très puissant pour
accroître le développement de votre entreprise.

Plus de trafic = plus C.A.
Qui dit des prospects et clients potentiels qui entrent sur votre site
dit opportunité de réaliser un meilleur chiffre d’affaires.
Si votre objectif à travers votre site internet est de réaliser de
meilleures ventes (directement ou indirectement), sachez que c’est
tout à fait possible.



6 - Être contacté plus facilement

C'est sur internet qu'il faut être
Bon nombre de personnes lorsqu’ils sont à la recherche d’un
professionnel vont sur internet pour y trouver des coordonnées de
contact.
Vous pouvez leur apporter cela à travers votre site internet !

S'ouvrir à tous
Vous pouvez même contenter tout le monde, car certains sont à la
recherche d’échange instantané, d’autres sont plutôt mail ou
formulaire de contact et certains sont plus réseaux sociaux.
Il est donc possible de satisfaire tous vos visiteurs et mettant en
place différents moyens de contact sur votre site.



7 - Communiquer librement sur son
activité, ses produits et services

Ne plus dépendre d'autres
Vous vous dites peut-être : mais moi, je présente déjà mon activité,
mes produits ou services sur d’autres plateformes, pourquoi avoir
un site internet ?
Car en ayant votre propre site, c’est vous le patron et le décideur.
Sur d’autres plateformes comme les réseaux sociaux, annuaires
professionnels vous ne faites que vous adapter à ce qu’il vous ait
possible de présenter et vous acceptez d’utiliser leurs plateformes
selon leurs conditions à eux !

Aucune limite
Alors que sur votre site, vous n’êtes pas limité dans votre
communication, vous n’avez pas à payer pour ajouter un simple
bouton d’appel à l’action ou autres choses de ce genre (ce qui est
très fréquent sur les sites de type annuaire).
Vous pouvez agencer et construire votre site comme bon vous
semble est selon vos objectifs à vous !
Cependant et pour finir, il n’est pas contre-productif de s’inscrire
sur d’autres plateformes et avoir en plus son propre site, ce n’est
que du plus.



8 - Connecter votre site à vos
réseaux sociaux et autre

Un tremplin vers votre site
Les réseaux sociaux ou autres sites professionnels type annuaires
offrent une opportunité très intéressante : ajouter sous forme de
lien votre site internet à votre profil.
Il est ainsi envisageable de vous construire une audience à travers
ces plateformes (réseaux sociaux notamment) et de les rediriger
vers votre site où vous êtes beaucoup plus libre dans votre
communication, dito avantage 7.

Rediriger vers vos réseaux
L’inverse est également valable, vous pouvez ajouter les liens de vos
réseaux sociaux sur votre site internet pour les internautes qui
souhaitent vous suivre dessus.
Tous ces outils peuvent donc fonctionner ensemble, en parfaite
harmonie et s’ils sont utilisés intelligemment, peuvent vous aider
grandement à atteindre vos objectifs !

https://baleez.fr/pourquoi-avoir-un-site-internet/#communiquer-librement-sur-son-activite-ses-produits-et-services


9 - Un investissement accessible

Mettez fin aux idées reçues
Enfin pour terminer sur les raisons à investir sur un site internet,
voici une idée reçue que peuvent avoir beaucoup d’entreprises : un
site internet coûte trop cher.
En étant convaincus de cela, beaucoup de professionnels se privent
de site en pensant qu’ils n’ont pas le budget nécessaire.

Qualité et accessibilité
La réalité du marché et qu’il vous est possible d’investir dans un site
internet pour une somme très correcte, avec un service de qualité.
Je dis bien investissement, car un site qui attire du trafic et qui
convertit beaucoup peut vous apporter bien plus que ce que vous
avez investi dedans au départ.
Il peut certes exister des prestataires qui pratiquent des tarifs
excessifs ou douteux, mais chez Baleez, vous n’avez pas à vous
soucier de votre bras et de la qualité.

https://baleez.fr/services-agence-web/
https://baleez.fr/site-internet-pas-cher/
https://baleez.fr/site-internet-pas-cher/


Élargissement de votre
visibilité

Un nouveau canal d'acquisition de prospects et clients.

Plus de parts de marché

En assurant votre présence face à vos concurrents.

Meilleure notoriété

Grâce à l'image que véhiculera votre site.

Ce que vous apportera un site web
Après avoir vu les raisons principales qui doivent vous pousser à
franchir le pas, retenez ces 3 points essentiels qui résument tout ce
qui a été vu jusqu'à présent.
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Prestataire diplômé
Développeur web professionnel diplômé par
l'école OpenClassrooms et disposant de plusieurs
certifications en développements web.

Solution clé en main tout
compris
Accompagnement intégral des prémices du
projet jusqu'à la livraison. 

Conception de haute qualité
Site professionnel conçu avec un excellent
design, responsive, performant, optimisé en SEO.

3 raisons de choisir
Baleez 
pour la conception de votre site web



Phase préparatoire offerte
Chez Baleez, nul besoin de vous soucier des préparatifs pour
la conception de votre site web.
Vous êtes intégralement accompagné et cela passe
premièrement par l'analyse de vos besoins.
Viens à la suite de cela le choix du design et l'élaboration d'un
cahier des charges qui est entièrement préparé par Baleez.
Vous n'aurez plus qu'à y inscrire tous vos souhaits.
Cette phase préparatoire est sans engagement et vous
permet d'avoir un aperçu concret de ce qui sera réalisé pour
votre site web.

Vous n'avez rien à perdre

Devis 100% gratuit
Une fois vos besoins parfaitement définis, un devis complet et
détaillé vous sera transmis afin de pouvoir faire votre choix sur
la solution proposée.
Ce devis est totalement gratuit et ne vous engage en rien.
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